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SIMULTRAIN® — DIE SZENARIEN

Szenario ,,Informatik*
Name des Szenarios: e-com

Beschreibung des Projektes

Ubereinstimmend mit dem Anfang des Jahres beschlossenen Geschéftsstrategie will die
Geschaftsleitung ihrer Kundschaft einen interaktiven Online-Dienst zur Verfigung stellen,
der es den Kunden ermdglicht, alle Bestellungs- und Kontrollvorgadnge ohne Intervention
von Kundenservice oder Buchhaltung auszufiihren.

Fir dieses Projekt wurde ein vorlaufiges Pflichtenheft erstellt, mit der Liste der Vorgénge, dem Budget und den
geplanten Termine; das Kernteam wurde ebenfalls gebildet.

Aktivitaten des Projektes

11 Marketing-Plan 13 Festlegung der

Preise

3 Konzept e- 12 IT-Entwicklung 14 Funktionstests
payment >
1 Spezifikationen 4 Datenbank-Design 5 Prototyp der 7 Usability Tests
] 3 Software 3
2 Interface Ben> 6 Administrative 8 Online Hilfe 15 Integrationstests
\ Tools =
9 Import-Interface 10 Daten-Import
16 Fehlerkorrektur _ | 17 Inbetriebnahme

Qualifikationen

In diesem Szenario werden folgende Qualifikationen verlangt:

=  Web Design =  Business
=  Datenbanken =  Sales + Marketing
=  Programmierung
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Szenario ,,Marketing“

Name des Szenarios: marketing

Beschreibung des Projektes

Ihre Firma hat ein neues "All-in-one smartphone" liberarbeitet. Dieses dul3erst
leistungsfahige Geréat weist zahlreiche Innovationen auf, welche seine Attraktivitat
fir mobile Horer und von neuen Technologien begeisterte Konsumenten steigern.

Der Entwurf dieses Produktes wurde fertig gestellt, die Lancierung auf dem Markt sollte nun vorbereitet werden.
Es ist jenes Objekt des Projektes fir welches ein provisorisches Pflichtenheft abgefasst wurde. Letzteres enthalt
die Aktivitatenliste, das Budget und die vorgesehenen Termine. Das Kernteam wurde gebildet.

Aktivitaten des Projektes

11 Markt + 13 Wahl der
Preispolitik Distributionskanale

N

¥

3 Analyse der 12 Verkaufsteam 14 Prasentation
Konkurrenz bilden 3 Werbemittel
1 Def. Lancierungs- 4 Mogliche Medien 5 Def. 7 Entw.
strategie 1 identifizieren Werbestrategie 3 Werbematerial
2 Meinungsmacher _| 6 Def. Direkt- 8 Radiof TV 15 Koordination und
identifizieren \marketingstrategie Kampagne Anpassung
9 Websupport- _ |10 "Buzz" Marketing
Mandat -
16 Unvorher- 17 Lancierung

gesehenes + Fehler

Qualifikationen

In diesem Szenario werden folgende Qualifikationen verlangt:

= Marketing =  Werbung
= Verkauf =  Audiovisuelle Bereiche
=  Public Relations
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Szenario ,,Ereignis*
Name des Szenarios: event

Beschreibung des Projektes

Das Internationale Fussballturnier von Lausanne versammelt einige der
wichtigsten Européischen Jugend-Fussballvereine. Der Nationalverband organisiert diesen Event zum ersten Mal.
Ein Unternehmen, das auf Sportevents spezialisiert ist, reserviert alle seine Ressourcen fir diese Veranstaltung.

Das Projekt "IFTL — Phase B" ist Teil des Vorbereitungsprozesses. Die Vorbereitung muss 2 Wochen vor dem
Erdffnungstag abgeschlossen sein. Das Kernteam und das Budget sind erstellt worden. Weitere Ressourcen des
Verbandes stehen dem Projekt zur Verfiigung.

Aktivitaten des Projektes

11 Risikoplan _ 13 Transport
3 Marketingplan 12 Arztlicher 14 Equipment
Notdienst 3
1 Initialplanung [ 4 Sponsorschaft [ 5 Finanzplanung 7 Logistik
2 Akkrediﬁerh _| 6 Venue-Plan 8 Vorbereitung des 15 Service-Test
- Protokolls
9 _ 10
Kommunikationsplan| ~ |Fernsehubertragung
16 Kontrolle _ 17 Offizielle

Freigabe

Qualifikationen

In diesem Szenario werden folgende Qualifikationen verlangt:
= Sport = Marketing
=  Venue-Management =  Logistik
=  Finanzen
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Szenario ,,Produktentwicklung“ e
Name des Szenarios: product e

Beschreibung des Projektes

Die Firma Plastoceram ist fiihrend in der Herstellung von Spezialverpackungen aus
Verbundwerkstoff. Ein Kunde, Hersteller von Herzschrittmachern, findet keine zufrieden stellende Lésung fur das
Gehdause seines letzten, ultra miniaturisierten Modells.

Fir diesen Kunden muss in kirzester Zeit ein Gehause in einem Material entwickelt werden, das gleichzeitig sehr
widerstandsfahig, sehr diinn und leicht zu verarbeiten ist. Fur dieses Projekt wurde ein vorlaufiges Pflichtenheft
erstellt, mit der Liste der Vorgange, dem Budget und den geplanten Terminen; das Kernteam wurde ebenfalls
gebildet.

Aktivitaten des Projektes

11 _| 13 Auswahl der
Lieferantenanfragen - Lieferanten
3 Definition des 12 Kalkulation der 14 Kalkulation der
Verbundwerkstoffs Produktionskosten [ Rentabilitat
1 Detaillierte 4 5 Modellierung des 7
Spezifikationen ] Konzeptentwicklung 3 Gehauses 3 Produktionsplanung

NN

2 Analyse d 6 Realisierung des 8 Herstellung der _)| 15 Integration

Beschrankungen > Prototyps Form

9 Vorbereitung und _ | 10 Realisierung und
Planung der Tests “| Analyse der Tests

16 K_prrektionen und 17 Mullserie
Anderungen

Qualifikationen

In diesem Szenario werden folgende Qualifikationen verlangt:
= Engineering =  Logistik
= Tests + Analyse = Verkauf + Marketing
= Produktion
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